1. TIM SA i Grupa Kapitatowa TIM - wyniki finansowe po I kw. 2013 r.
2. www.sklep.tim.pl — 100% oferty dostepne od reki, w 24 h
3. Rotopino.pl SA — klienci, zamodwienia, struktura sprzedazy, buyback

4. Targi EXPOPOWER — Poznan, 14-16 maja 2013 .
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Rachunek wynikow — TIM SA
porownanie I kw. 2013 do I kw. 2012

tys. zt Zmiana

Opis I kw.2013r., 1kw.2012r. tys.zl} %
Przychody ze sprzedazy towarow i ustug 66 458 77 627 -11 169|-14,4%
Wartos$¢ sprzedanych towaréw i materiatow 54 386 61913 -7 527 -12,2%
Inne koszty 15 064 16 857 -1793 -10,6%
Amortyzacja 1701 1654 47 2,8%
Zuzycie materiatow i energii 1073 950 123 12,9%
Odpis aktualizujacy i likwidacja zapaséw 136 324 -188 -58,0%
Ustugi obce, w tym: 5370 5874 -504 -8,6%
Franczyza 945 1167 -222 -19,1%
Transport 1960 2 145 -185 -8,6%
Podatki i optaty 301 265 36 13,6%
Wynagrodzenia 4734 5846 -1112 -19,0%
Ubezpieczenia spoteczne i inne §wiadczenia 1091 1263 -172 -13,6%
Pozostate koszty rodzajowe 707 833 -126 -15,1%

Zmiana stanu produktow -49 -152 - -
Koszty dzialalnosci operacyjnej 69 450 78 770 -9320|, -11,8%

Zysk ze sprzedazy -2 992 -1 143 - -
Pozostate przychody operacyjne 735 754 -19 -2,5%
Pozostate koszty operacyjne 374 655 -281 -42,9%

ZysKk operacyjny -2 631 -1 044 - -
Przychody finansowe 233 505 -272 -53,9%
Koszty finansowe 36 59 -23 -39,0%

ZysK brutto -2 434 -598 - -
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spotka
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Rachunek wynikow — Grupa Kapitatowa TIM
porownanie I kw. 2013 do I kw. 2012

tys. zt Zmiana

Opis I kw.2013r., 1 kw.2012r. tys. zt %
Przychody ze sprzedazy towarow i ustug 72 554 83 630 -11 076|-13,2%
Wartos¢ sprzedanych towaréw i materiatéw 59 272 67 012 -7 740 -11,6%
Inne koszty 16 145 17 720 -1575 -8,9%
Amortyzacja 1725 1671 54 3,2%
Zuzycie materiatéw i energii 1092 962 130 13,5%
Odpis aktualizujacy i likwidacja zapasow 136 324 -188 -58,0%
Ustugi obce 5995 6195 -200 -3,2%
Podatki i optaty 311 275 36 13,1%
Wynagrodzenia 5057 6 232 -1175 -18,9%
Ubezpieczenia spoteczne i inne §wiadczenia 1144 1328 -184 -13,9%
Pozostate koszty rodzajowe 734 885 -151 -17,1%

Zmiana stanu produktow -49 -152 - -
Koszty dzialalnoSci operacyjnej 75 417 84 732 -9315| -11,0%

Zysk ze sprzedazy -2 863 -1102 - -
Pozostate przychody operacyjne 739 764 -25 -3,3%
Pozostate koszty operacyjne 377 661 -284 -43,0%

Zysk operacyjny -2 501 -999 - -
Przychody finansowe 300 580 -280 -48,3%
Koszty finansowe 60 154 -94 -61,0%

ZysK brutto -2 261 -573 - -
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Przychody netto i marza kwotowa
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Przychody netto i marza kwotowa
Grupa Kapitatowa TIM
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Sprzedaz kabli i przewodow

oraz pozostatego asortymentu - TIM SA

Udzial w ogoéle sprzedazy
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o-ZMmiany w strukturze asortymentowej sprzedazy
- I kw. 2013/I kw. 2012

TIM SA
I kw. I kw. zmiana
Poz. Grupa asortymentowa 2013 udziat% 2012 udzial%  wart. proc.

1 kable i przewody 27 451 42,3% 35 344 46,3% -7 893 -22,3%
la kable 11509 17,7% 16337 21,4% -4829 -29,6%
1b przewody 15942 24,6% 19 059 25,0% -3116 -16,4%

2 aparatura 10 994 16,9% 12 224 16,0% -1 230 -10,1%

3 oprawy i stupy oswietleniowe 6 049 9,3% 7277 9,5% -1228 -16,9%

4 systemy prowadzenia kabli 3503 5,4% 3941 5,2% -438 -11,1%

5 rozdzielnice, obudowy 2876 4,4% 3603 4,7% -727 -20,2%

6 osprzet pomocniczy 3038 4,7% 3724 4,9% -686 -18,4%

7 osprzet instalacyjny i odgromowy 4 149 6,4% 4 535 5,9% -386 -8,5%

9 zrédia swiatta 2 258 3,5% 3052 4,0% -794 -26,0%

8 energetyka i osprzet sitowy 2 306 3,6% 1184 1,5% 1122 94,8%
10 pozostate 2 310 3,6% 1 496 2,0% 814 54,4%

RAZEM 64 935 76 380 -11 445 -15,0%

14.05.2013 r. 7



Y TIM SA na tle REXEL-a
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— grupa ,,1500zt/ m-c”
TIM SA
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Klienci, ktérzy minimum w 1 z ostatnich 12 miesiecy dokonali zakupu za tgczna kwote min 1500 zt/m-c
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Wartosc klienta

TIM SA

GPW

o

=
o
5
nws
=]

g

75

e0ct
[AIRN"
T0 €T
[ANAS
1121
0T 21
60 ¢ZT
80¢T
L0ZT
90 ¢1
So0ct
Y01
e0ct
c07ct
1021
AN
ITT1
OTTT
6011
8011
LOTIT
90 1T
SOTT
YO 1T
€01t
¢OTT
10TT
¢1 ot
1101
0T 0T
6001
80 0T
L0 OT
90 0T
S00T
70 0T
€001
¢00T1
1001
¢1 60
1160
0T 60
60 60
80 60
L0 60
90 60
S0 60
70 60
€060
¢0 60
10 60

1 miesigcu z ostatnich 12 dokonali zakupu za tgczna kwote

ow, ktérzy min w

5d klientd

STro

7

Sprzedaz netto w tys. PLN na jednego klienta w:

min 1500 zt/m-c

11

14.05.2013 r.



Naleznosci przeterminowane

TIM SA
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Odsetek naleznosci przeterminowanych powyzej 30 dni
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e Uruchomienie wersji beta
(testowej) pod koniec kwietnia
2013 .

* Oferta widoczna bez
koniecznosci logowania sie

» (Calos¢ oferty e-sklepu (niemal
13 000 produktéw) dostepna od
reki - state pozycje Magazynu
Centralnego TIM SA

* Podglad aktualnych stanéw
magazynowych

* Realizacja zamowien
w 24 h (w dni robocze)

* Wysylka w miejsce wskazane
przez klienta
lub odbiér osobisty
w jednym z 20 oddziatéw TIM SA

14.05.2013 r.

sklep.tim.pl
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rotopino:. Liczba zamowien
Wzrost narastajgco o0 230% - I kw. 2013 r./I kw. 2012 .
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rotopino:. Liczba klientow
Wzrost narastajgco 0 174% - I kw. 2013 r./I kw. 2012 .
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rotopino.. _
Struktura sprzedazy — rok 2012
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rotopino.. _
Struktura sprzedazy — rok 2013
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rotopino..  Struktura geograficzna
sprzedazy detalicznej — rok 2012
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rotopi'noﬂ Struktura geograficzna
sprzedazy detalicznej — rok 2013
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rotopino..
Buyback

* Nie wiecej niz 20% (2.000.000) akcji
e Maksymalna kwota przeznaczona na skup: 6.000.000 PLN

» Kapitat rezerwowy ,Fundusz na skup akcji wtasnych”: 1.167.000 PLN

Z istniejacego Kkapitatlu rezerwowego; dalsze srodki z zysku netto w kolejnych
latach

e Cena za skupowang akcje: 1,00-2,90 PLN - rowna dla wszystkich sprzedajacych
walory

* Perspektywa czasowa skupu: 14.05.2013-30.06.2016 .
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” Miedzynarodowe Targi Energetyki
EXPOPOWER 2013

14-16 maja 2013 r., Poznan - kompleks Miedzynarodowych Targéw Poznanskich

TIM SA partnerem strategicznym tegorocznej, 7. edycji EXPOPOWER

Dni tematyczne na stoisku TIM SA:
* 14 maja - Inteligentny Budynek
* 15 maja - Rozwigzania dla przemystu
* 16 maja - EfektywnosS¢ energetyczna

PARTNER

STRATEGICZNY

Kazdego dnia dwa bezplatne szkolenia w formie konferencji e Miedzynarodowe Targi Energetyki
organizowane przez TIM SA i partneréw z branzy elektrotech- EXPOPOWER

niczne;j:
* 14 maja - ,Inteligentne Budynki - luksus czy oszczednosci?” v

(z Intelyo i Philips)

e 15 maja - ,Silniki elektryczne w przemys$le - zasilanie, zabezpieczanie, sterowanie”
(z Lapp Kabel i Schneider Electric)

* 16 maja - ,Efektywnos$¢ energetyczna, czyli jak zaoszczedzi¢ na energii elektrycznej”
(z Philips i Schneider Electric”

Stoisko TIM SA: pawilon nr 7A, stoisko nr 5
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Dziekuje za uwage

Nasze serwisy www:
www.tim.pl
www.ri.tim.pl
www.szkolenia.tim.pl
www.sklep.tim.pl
www.jit.tim.pl
www.youtube.com/KanalTIMSA
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Notatki
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